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podpisanie rozpoczecie
zakup dziafki umowy na rozpoczecie montazu ukonczenie ptynna
MAG N IC E pod inwestycje Rwspotfinansowani budowy urzadzen budowy przeprowadzka
e z EFRR magazynowych

B

KAMIENIE
MILOWE

NOUS!
DNALNEGOD

UNIA EUROPEZSKA

EURDPEJSKI FUNDUSZ

ROZeOL

2 fat,
5 ) Projekt, Carmrum Ushug wipalnych walresie bogstyld dia grupy AN realzowany jestw ramach poddziabinks 452 Waparcia imaestydl w sekto
20 wehug nowecesnych. Driabnie 4.5 - YWsparde irmestycfl o duzym sraczeniu da gaspodarkl, osl prianytotaws] 4 breastyrie w nnawacyjne
elgiral warta proccsipwziecs Progrma Operacynego Innoancying Gospoder ks
Projekt Wspdifr y 20 przaz Link Eurapeisk 2 Eurenejskisgo Fundusnu Razweju Fsgianalnea.
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MAGNICE

BUDOWA

Wsparcie Unii Europejskiej w ramach
Europejskiego Funduszu Rozwoju
Regionalnego: 24 min zi

Czas budowy: 14 miesiecy
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MAGNICE

Nowe Centrum Dystrybucyjne w Magnicach

Q

12 000/godz. 187 000 szt. 27 000 m?
nosnikéw Indeksow powierzchni nowego
ultra szybki sorter produktowych centrum logistycznego

powierzchnia
wykorzystana: 100%

powierzchr
obecni

120 000 324 000 m3

wysytek dziennie kubatura obiektu
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MAGNICE

PRACUJACE
AKTYWO

Wzrost

przychodow

e rozwo0j organiczny

e akwizycje

e poszerzanie
asortymentu

e szersze
oferowanie
nowoczesnych
ustug

logistycznych

Wzrost marzy

e potencjat
AGD/RTV
i zabawek
(gabaryty)

e nizszy koszt
jednostkowy
logistyki

e nowe grupy
produktowe

* e-commerce

Budowanie wartosci dzieki nowemu

Umochnienie
pozycji lidera

e efektywnos¢
kosztowa

o efektywnos$¢
operacyjna

e doskonatosc¢
logistyczna

e skala dziatania

e mozliwosci
dalszej

rozbudowy

centrum logistycznemu
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WYNIKI FINANSOWE GRUPY AB

Przychody EBITDA
cAGR:y .
6793 162 W
5758184 AP
8 5430433 o
74159
WYNIKI
SKONSOLIDOWANE
GRUPY AB
2012/2013  2013/2014  2014/2015 2012/2013  2013/2014  2014/2015
Zysk netto
CW
68 392
57 297
41668

2012/2013 2013/2014 2014/2015
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WYNIKI
SKONSOLIDOWANE
GRUPY AB

Rachunek zyskow
i strat

WYNIKI FINANSOWE GRUPY AB

18,0%

17,4%

19,4%

20,6%

Wyszczegdlnienie 20123015 Q4 2013/2014| Zmiana: |4Q 2014/15|4Q 2013/14| Zmiana
Przychody ze sprzedazy 1528 128 1517 152 0,7% 6 793 162 5758 184
Zoknasrzsdszy 0w 34 1w 125901 1zow
Rentownos¢ na sprzedazy 2,4% 2,1% 1,9% 2,0%
Pozostal przychodylkoszty operacyjne saldo) 13658 12583 %% 25750 2722
Zysk na dziatalnosci operacyjnej 22 399 19 908 12,5% 100 151 85 306
EBTOA a5 20m Oo% 108428 %590
Marza EBITDA 1,6% 1,5% 1,6% 1,7%
Prychodyloszy fnansowe (sado) 4S8 2997  Tog 1222 1165
Zysk netto 14 189 12 417 14,3% 68 392 57 297
Remownoscneto 0% o8k 10k 10%
Aktywa 1519 646 1259790 20,6% 1519 646 1259 790
Keptalywiasne  Slos 4385 120%  S1e820 46388
Wskaznik zadtuzenia ogotem 66% 63% 66% 63%
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ANALIZA
PLYNNOSCI

1,48 -
1,46 -
1,44
1,42
1,40
1,38 -
1,36 -
1,34 -
1,32 -
1,30 -
1,28 -

Wskaznik pltynnosci biezacej

1,35

30 cze 13

30 cze 14

1,46

30 cze 15

0,80 -
0,70
0,60 -
0,50 -
0,40 -
0,30 -
0,20 -
0,10 -
0,00 -

Wskaznik plynnosci szybkiej

0,73

30 cze 13

Konsekwentny wzrost ptynnosci finansowej Grupy

Wysokie wskazniki ptynnosci rekojmig stabilnego wzrostu skali dziatania

0,69

0,70

30 cze 14

30 cze 15
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ANALIZA
ZADLUZENIA

3,00 -
2,50 -
2,00 -
1,50
1,00

0,50 -

0,00

Utrzymujacy sie bezpieczny poziom zadluzenia w Grupie AB

Zad!t fin. netto/EBITDA

2,58

1,56

1,81

30 cze 13 30 cze 14

30 cze 15

1,00 -
0,90 -
0,80 -
0,70 -
0,60 -
0,50 |
0,40 -
0,30
0,20 -
0,10 -
0,00 -

Wskaznik zadtuzenia ogotem

0,64

30 cze 13

0,63

30 cze 14

0,66

30 cze 15

Grupa utrzymuje niski poziom wskaznika zadl. finansowego netto/EBITDA,

ktéry dodatkowo uwzglednia efekty finansowania dtuznego inwestycji w nowe

centrum logistyczne
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CYKL
KONWERSIJI
GOTOWKI -
ROCZNY

40 -

35

25
20
15
10

Rotacja zapasow

2012/2013 2013/2014 2014/2015

34

35 35
] 31 32
1 30 -
| 28 -
: 26 -
| 24 -
| 22 -
| T T ] 20 +

Rotacja zobowiazan
33

2012/2013

2013/2014

2014/2015

30 -

25

20 -

15 4

10

Rotacja naleznosci

35 4

30 -

34
30
24 25 1
20 -
15

2012/2013 2013/2014 2014/2015

Cykl konwersji gotowki

33

2012/2013

32

2013/2014

28

2014/2015
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PRZEPLYWY
FINANSOWE

100 000
80000
60 000
40000
20000

-20000
-40 000
-60 000
-80 000
100 000

120 000

72330

01.07.2013-30.06.2014

Cash flow (skonsolidowany)

-15224

M Przeptywy operacyjne

61003

-23560

-95 149

83236

01.07.2014-30.06.2015

 Przepltywy inwestycyjne W Przeptywy finansowe

100 000

80000

60 000

40000

20000

-20 000

-40 000

-60 000

61507

1.07.2013-30.06.2014

Cash flow (jednostka)

-9545

M Przeptywy operacyjne

76123

-30280

-37491

9530

1.07.2014-30.06.2015

M Przeptywy inwestycyjne W Przeptywy finansowe

Kolejny udany rok, dodatnie
przeptywy operacyjne przy
rownoczesnym dynamicznym
wzroscie skali dziatania (ponad

18% wzrost obrotéw rdr)

Dodatnie przeptywy operacyjne
zostaly wypracowane w ubiegtym
roku finansowym gtdéwnie przez

spotke dominujaca

W ostatnim roku widoczne sg
zwiekszone wydatki inwestycyjne
(gtdwnie na centrum logistyczne w

Magnicach)
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ANALIZA
SG&A

%SG&A

3,50%

3,09%

3,00%
2,50%
2,00%
1,50%
1,00%

0,50%

0,00%
2011/2012 2012/2013 2013/2014 2014/2015

Stabilny, niski poziom kosztow SG&A to wynik duzej dyscypliny kosztowej i

zrownowazonego rozwoju Grupy

Wartos¢ wskaznika SG&A dla Grupy AB na najnizszym poziomie w branzy



WYNIKI FINANSOWE SPOLKI AB
2014/2015
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WYNIKI FINANSOWE
SPOLKI AB

Rachunek zyskow
i strat

Wyszczegdlnienie

Przychody ze sprzedazy

Zysk brutto na sprzedazy
Rentownos$¢ brutto na sprzedazy
Zysk na sprzedazy

Rentownos¢ na sprzedazy
Pozostate przychody/koszty operacyjne (saldo)
Wynik na dziatalnosci operacyjnej
EBITDA

Marza EBITDA

Przychody/koszty finansowe (saldo)
Zysk netto

Rentownos$¢ netto

Aktywa

Kapitaly wiasne

Wskaznik zadluzenia ogétem

2014 2015 [ 2013 2014

[tys. PLN]

971 673
50 067
5,15%
24 117
2,48%
-8 518
15 599
16 831
1,73%
-563

13 134
1,35%
931 378
401 973
56,84%

[tys. PLN]
1005 776
53 662
5,34%
27 160
2,70%
-12 936
14 224
15 458
1,54%
-1 349
9322
0,93%
826 801
365 605
55,78%

%
-3,39%
-6,70%

-11,20%

-34,15%

9,67%

8,88%

-58,27%
40,89%

12,65%
9,95%

4Q

[tys. PLN]

4 341 095
170 219
3,92%

80 875
1,86%
-16 982
63 893

68 532
1,58%

-3 277

53 131
1,22%
931 378
401 973
56,84%

4Q

2014 2015 | 2013 2014

[tys. PLN]

3777 428
149 712
3,96%

80 561
2,13%
-28 037
52 524
57 956
1,53%

-6 105

45 050
1,19%
826 801
365 605
55,78%

Zmiana

%
14,92%
13,70%

0,39%

-39,43%

21,65%

18,25%

-46,33%
17,94%

12,65%
9,95%
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ANALIZA
PLYNNOSCI

p
Ptynnos$¢ biezaca Ptynnosc¢ szybka
1,70 - 1,62 0,90 - 0,85
1,60 - 0,85 0,71
, 1,38 0,80 - ’
1,50 1,34 0,76
1,40 - 0,75
130 | 0,70 -
0,65 -
1,20 -
0,60 -
1,10 - 0,55 -
1,00 - 0,50 -
0,90 0,45 -
0,80 - 0,40 -
30cze 13 30cze 14 30cze 15 \_ 30cze 13 30cze 14 30cze 15

Dalszy wzrost ptynnosci finansowej spotki AB

Stabilna sytuacja ptynnosciowa to rekojmia stabilnego rozwoju
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ANALIZA
ZADLUZENIA

_/
~

f .. . , N ..o .
Wskaznik zadtuzenia ogotem Zadtuzenie fin. netto/kapitaty wtasne
66,00% 60%
64,00%
50%
62,00% 59.3%
¥
60,00% a0% 29%
A 0
0,
58,00% 55,8% 56,8% 30%
56,00% 12%
20%
54,00% 6%
000 o ol
30cze 13 30cze 14 30cze 15 30cze 13 30cze 14 30cze 15
e AN
e N
Wsk. zadtuzenia kapitatu wtasnego Zadtuzenie fin. netto /EBITDA
1,50 - 1,46 3,50
1,45
1’40 3,00 2,81
1,35 1 ,32 2,50
| 1,26
1,30 2,00
1,25
1,20 - 1,50
1,15 1,00 0,78
| - -
0,50
1,05 | ’
1,00 T 0,00 T —
30cze 13 30cze 14 30cze 15 30cze 13 30cze 14 30cze 15
e AN
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CYKL
KONWERSJI
GOTOWKI -
ROCZNY

/
Rotacja naleznosci Rotacja zobowigzan kupieckich
35 7 35 .
32 33 32 30
301 27 10 |
25 - 23
20 - 25
15 - 20 |
10 -
15 +
5 -
0 - T 10
2012/2013 2013/2014 2014/2015 A 2012/2013 2013/2014 2014/2015
Rotacja zapasow Cykl konwersji gotéowki
35 7 30 -
30 24 25
30 - 28 25 - 21
25
20 7
25 -
15 -
20 -
10 -
15 - s |
10 + 0
2012/2013 2013/2014 2014/2015 2012/2013 2013/2014 2014/2015
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EkﬁPLi':f.eat &'Smeg YAMAHA %ic}gel’é

NOWE
DYSTRYBUCJE

o3ry O EnGenius’ ssbrr molex’

podzespoly sieciowe digital signage
*sub-dystrybucja
stuchawki biznesowe rzadzenia sieciowe

GK AB
FY 2014/2015 | rsus’ 2 seKko ()

smartphony agd duz agd drobne
serwery, siecidwka,
carepaki, kontrakty

R

PAIACTI fIOC €. O 3k DAL §pezo

IP security - monitory okablowanie smartphony produkty monitory
~ kamery konsumenc Kie
[
1
fat, i Jab
& abra’
2A5 , il Fiskars: IREE PH ILIPS Panasonic
d drobne
CHgital Weorta : agd drobne ag pmdrtk:\yn
! stuchawki smartphony
1
'

* - kontrakt podpisany przez spétke zalezng AB w Czechach - ATC a.s.
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REKMAN

HARMONOGRAM
INTEGRACII I
ZMIAN W
RAMACH GK AB

Ab: .

o (7. edycja)

06.2015

Otwarcie
nowego kanatu

S
09.2015 ) sprzedazy retail

Targi w Krzyzowej ~

05.2015 ~™ 43 7015
Start sieci
franczyzowej |
Wyspa Szkrabow

Zmiany
z zarzadzie

;:Q!n b
' — 12.2014
= \ Integracja ‘
( ( - w back office
09.2013 12.2013 | ( \ U l

—

— Akwizycja Integracja ‘e - 09.2014
spotki logistyki J06.2013 Zarzadzanie
i Integracja - ryzykiem
J f sprzedazy J kredytowym
2 < - 3

} )
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REKMAN

POZYSKANE
KLUCZOWE
DYSTRYBUCIJE




FRANCZYZA

<3 i L) v




PODSUMOWANIE ROKU:

= sjlna baza do wzmocnhienia
kanatu sprzedazy

= zwiekszenie efektywnosci
2 6 402 biznesowej
[® kekto.. 189
NAJWIEKSZA
7 OPTIMUS 89 nEiEar 40
SIEC L ,
FRANCZYZOWA = wzrost obrotow o 13,5% (r/r)
W REGIONIE '
= blisko 1 600 punktéw
sprzedazy
= wzrost liczby punktéow o 20%
(r/r)
= branze: IT, telco, RTV/AGD,
zabawki




ATC
ROZWOJ GRUPY AB NA RYNKACH ZAGRANICZNYCH
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ATC

ATComputers

SUKCES POPARTY MOCNYMI FUNDAMENTAMI

Najwiekszy dystrybutor w
Czechach (trzeci na

Stowacji)

100% wzrostu
przychodow w okresie 6
lat - jestesSmy liderem
rynkowym w wiekszosci

grup produktowych

6000000 -

000 CZK Przychody

18000000 -
16000000 |
14 000 000

12000000 -|
10000000 |

8000000

2009/10  2010/11 2011/12 2012/13 2013/14 2014/15

DYNAMICZNY ROZWOJ:

e Inwestycja w rozwoj

kanatu telco:

e Rozwdj rynku Enterprise -

dalsza inwestycja i

ekspansja w kategorii
sprzedazy PUBLIC oraz
obstudze zamoéwien ze

strony korporacji

e Dominujgca pozycja

rynkowa

CZYNNIKI WZROSTU:

e Dalszy rozwdj oferty
produktowej i bazy
klientéw w kanale telco,

nowi klienci - operatorzy
e Rozwdj sieci Digimax
e wykorzystanie zmian na

rynku dystrybucji



GODZIWA WYCENA ATC

2014 © 2014
19:
Sk
29 v : - : 2013 @ 5~
ATC wycenione w ksiegach AB wg ceny nabycia (104,6 min zt) DY
ATC v’ Nie oddaje to obecnej wartosci rynkowej ATC

v’ ATC to lider na rynku: dynamiczne wzrosty - pozycja 2012 ¢ é*

dominatora, nowe produkty, rynki i aktywnosci ,
Oczekujemy urynkowienia wartosci ATC 2011 @ 2071
u§:
2%& 2016

ATComputers 20106 'E’*

AwaRDT



GLOBAL
TECHNOLOGY
DISTRIBUTION
COUNCIL

Polski Czempion

EMEACHANNEI
ACADEMY 2013
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WYBRANE
NAGRODY

- AB S.A. wg CRN Polska
« ATC wg Reseller Magazine, IDG
Dystrybutorami roku nieprzerwanie od 2010 roku
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POZOSTALE
NAGRODY
2014/2015

2/1b,
crgital WDI (=]

o

S.A. zostata AB S.A. - najwieks

Led osiggniety p
zakresie rozwi
Standard Se

[PL

Digital World

SGLIDNY
 PRACGNAWCA

nah-vyzsze] jakosci

Certyfikat Wiarygodnosci
Biznesowej przyznany przez
isnode Dun&Bradstreet P






34

ROK
FINANSOWY
2014/2015

Wybrane
wydarzenia

Umocnienie pozycji nr 1 w regionie CEE w dystrybucji IT

Solidne wzrosty wynikéw finansowych na nietatwym rynku (przychody
+18%, zysk operacyjny +17%, zysk netto +19% r/r)

Emisje obligacji 5Y impulsem do wzrostu poprzez zmiane struktury
finansowania (cel dla AB SA sierpien 2014 100 min zt, cel dla ATC lipiec
2015 70 mlin zt); ogromne zaufanie instytucji finansowych

Poczatek spotki dywidendowej - pierwsza dywidenda 11,3 min z
wyptacona w styczniu 2015 r. za rok finansowy 2013/2014

Szereg nowych dystrybucji (w tym Apple i Microsoft)

Start nowych franczyzowych sieci detalicznych - Kakto (AGD/RTV),
Digimax (telco/smart home), Wyspa Szkrabdéw (zabawki)

Zintegrowanie Rekmana z AB

Zakonczenie budowy centrum dystrybucyjnego w Magnicach,
poczatek ptynnego procesu migracji z dotychczasowej lokalizacji; mocny
impuls prowzrostowy w kolejnych okresach



RYNEK PARTNERZY
AB —WIECE)] NIZ DYSTRYBUTOR

E-commerce

inzynierowie, trenerzy szkolenia, kU_rSIZ’t, VAD Nowe kanaty
centrum szkoleniowe, wsparcié proJektowe,
dziat presales, analiza rynku \W\AREDZIAN conskulgng, wsparcie
Vendorzy [arke o Sieci franczyzowe
strybucyj

Konkurencja ‘ Lojalnoé¢

platformy spized SRR Cloud computing, bramka XML
Trendy rynkowe dziat IT, dziat ecommerce ' .

et TECHNOLOGIA rowiiom Relacje
IT, TELCO, CE, AGD, v szerakal

Nowosci zabawki, dostepnoé¢, demo, Nowe branze

produktowe analiza rynku PRODUKT testy

Programy partnerskie

Optymalizacja kosztéw Strategia

2L,

I veorta

Doswiadczenie Rozwdj



DZIEKUJEMY

A »PL

ANDRZEJ PRZYBYLO
Prezes Zarzadu
GRZEGORZ OCHEDZAN

Dyrektor Finansowy, Cztonek Zarzadu




